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Il bilancio e il programma 2019 del presidente della spa Renato Pujatti: «C'e ottimismo»
Il quartiere di viale Treviso sempre pil attrattivo per le aziende che intendono fare affari

«La Fiera esce dai confini regionali
puntando sugli eventi di qualita»

L’INTERVISTA

EnriLisetto

on Pordenone Anti-
quaria e Pordenone
Arte, sabato apre il
2019 dellaFiera, che
ha in calendario decine di
eventi. «Abbiamo chiuso lo
SCOI'SO anno con un ottimo bi-
lancio, cosa che non avveniva
daundecennio. Ora—fail pun-
to il presidente di Pordenone
Fiere spa Renato Pujatti —, in-
serendo anche nuove manife-
stazioni, puntiamo al pareg-

gio».
Un calendario che non pre-
vedesoste.

«Per ora le manifestazioni
sono 36, tra cui le otto fiere
certificate internazionalie tre
rassegne organizzate al difuo-
ri del comprensiorio - ex Pro-
vincia».

Tralenovita?

«Laprimaé Novel Farm, fie-
ra delle nuove tecniche di col-
tivazione in verticale senza
consumo di suolo. Era parte
di Aquafarm, eccellenza sulla
pescicoltura e sullindustria
della pesca sostenibile. Visto
Penorme successo, da que-
st'anno si sdoppia. Saranno
presenti alcuni esponenti
dell'Unione europea.

Quindi?

«A marzo, Sapori d'Irlanda
edimare, gusto, concertie fol-
clore. Ancora, My Fantastic
Pets, salone dedicato alla cu-
rae allaconoscenza degli ani-
mali da compagnia e al loro
benessere. A luglio “Motors
for Life”, salone dei motori in-
centrato sulla solidarieta. An-
cora, a settembre Colfert Ex-
po, idee e strumenti per quali-
ficare i serramenti. A dicem-
bre, Naval Tech con unasezio-
ne sul Contract Marine, dove
si incrociano le aziende della
filieradellanave».

Perché qui?

«Perché il Distretto di Por-

Renato Pujatti  presidente diPordenone Fiere spa

denone ha il maggior numero
di aziende che lavorano nel
comparto della subfornitura
navale. Lanave & come unacit-
ta: da Fincantieri ai competi-
tors, tutte le aziende sono at-
tente a sviluppare una sezio-
necontract. Saral'ottavafiera
internazionale certificata».
Ecisonole “classiche”.
«Dal Radioamatore 1e 2 a
Ortogiardino, senza dimenti-
care EcoCasasostenibile».
Cucinare: si parla di cam-
biamentiinatto.
«Fabrizio Nonis ha conclu-
so il contratto e quindi, con-
sensualmente, la collabora-
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zione per il momento & cessa-
ta. E un professionista che &
stato di grande aiuto alla Fie-
ra di Pordenone. Ora si cerca
una formula diversa. Per ora,
quindi, non collabora, ma per
il futuronon cisono preclusio-
ni».

Dacinque anninon propo-
nete la Campionaria. E defi-
nitivamente tramontata?

«Le fiere generaliste non
possonodare qualcosaal pub-
blico, che siinformagenerica-
mente su internet, diversa-
mente da quelle di settore, ri-
volte e propostedae perazien-
de qualificate. Non siamo

campanilisti: il nostro & un
progettoditerritorio. Siamoa
cavallo tra Veneto e Friuli e ci
sono aziende che ci vantiamo
di avere. La sagra non & pil
premiante».

Lafieranone,dunque,un
modellosuperato.

«No, e quella di Pordenone
¢ tra le migliori per risultati.
Hanno successo quelle che
sannoinnovare e proporrei fi-
loni giusti. Quelle che fanno
sagre sono destinate al tra-
monto. Le fiere o sisanno fare
osiimparaa farle o nonsi fan-
no».

Dai contenuti al conteni-
tore.

«Partiremo col primo lotto
dell'ingresso Sud e con la pro-
gettazione definitiva del se-
condo. Il quartiere disporra di
nuovi parcheggi per gli orga-
nizzatorie continueremoa mi-
gliorare gli interni, anche
nell'ottica del risparmio ener-
getico: questanno contiamo
di sostituire I'illuminazione a

IL PROPOSITO

«Intendiamo sviluppare
economia e occupazione
in tutto il territorio»

«I12018 potrebbe essereun an-
noun po'insalitain quantodispa-
ri e quindi con meno manifesta-
zioni. | nuovi eventinon potranno
dare risultati immediati. Stiamo
I do gia - diceil presid

di Pordenone Fiere spa Renato
Pujatti - per arrivare al pareggio
dibilancioe ospitaretante azien-
de, per sviluppare economia ed
occupazione nelterritorio».

Svoltaper Cucinare:
lascia Fabrizio Nonis
«Qra cerchiamo

una formula diversa»

incandescenza con quella a
led in almeno due padiglioni.
Lo facciamo col nostro siste-
ma diallestimento: indue an-
nicelosiamo pagati evorrem-
mo effettuare allestimenti an-
cheperaltri».

Lafieraunicaregionale?

«Siamo disponibili a discu-
terne, crediamo sia la mossa
pit intelligente: deve essere
basata su concettidi sostenibi-
lita e non su quelli di assegna-
zione avario titolo. Mi occupo
diPordenone Fiere, realta soli-
da che sta andando avanti be-
ne, sisostiene da solae nonha
criticita. Enonvi é alcuna dia-
triba con Udine: credo che,
operando inun piccolo territo-
rio, abbia senso un’unica go-
vernance».

Conla fusione tra Cciaadi
Pordenone e Udine, laFiera
diPordenone puo diventare
il “presidio economico” del-
laDestra Tagliamento?

«Con l'operazione Cciaa
non credo abbiamo perso
qualcosa. La Cciaa ¢lavetrina
per tutte le aziende della re-
gione. Ribadisco: la Fiera di
Pordenoneé aldisopradel ter-
ritorio, tra Friuli Venezia Giu-
liaeVeneto».—

Suncronamomai

DOMENICA
Artigianato

e comimercio
toscani

al padiglione 5

Speciale  appuntamento
con lo shopping di qualita
del Consorzio “Gliambulan-
ti di Forte dei Marmi®”. Ri-
torna in citta in uno specia-
le evento che ovunque at-
trae migliaia di visitatori.

Lenote “boutiques a cielo
aperto” apriranno domeni-
ca al padiglione 5 della Fie-
ra di Pordenone (ingresso
gratuito) dalle 8 alle 19.

I famosi ambulanti tosca-
ni—ormai valutati oltre I'a-
spetto commerciale e dive-
nutiunvero e proprio feno-
meno di costume - tornano
dunque in citta per riporta-
re le magiche atmosfere del
Mercato del Forte, sinoni-
modigenuinitaequalita ar-
tigianale.

Insomma, tante idee per
gli acquisti in un autentico
spettacolo di bancarelle e
dipubblico che viene ormai
comunemente definito
evento-mercato.

L’anno scorso il Consor-
ziohaorganizzato 80 tappe
di questo spettacolo in giro
perI'Italia, con un pubblico
stimato ad evento media-
menteoltrele 20 mila perso-
ne e con importanti ricadu-
tediindotto turisticoe com-
merciale per le citta che
ospitano.

Suibanchidivenditasara
possibile trovare il meglio
della tradizione toscana
dell’artigianato di qualita:
abbigliamento, pelletteria
(borse e scarpe), cachemi-
re, pellicceria, stoffe pregia-
te, biancheria per la casa,
porcellane, bijoux, raffina-
taarte fiorentina.

«Il nostro € un invito -
spiegail presidente del Con-
sorzio degli ambulanti di
Forte dei Marmi Andrea
Ceccarelli - a diffidare di
ogni tentativo di imitazio-
ne e valutare, invece, pas-
sandodirettamente traino-
stri banchi, la qualita delle
merci e 'immagine coordi-
nata delle bancarelle. Il no-
stromarchio & ormai sinoni-
mo di shopping esclusivo e
conveniente». —
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DIGITOPRESSIONE

curarsi con la pressione delle dita

Lsrmaicassia
<

curarsi con la pressione delle dita

Attraverso illustrazioni e spiegazioni semplici e mirate
sull'antichissimo metodo di cura cinese della digitopressione,
dove le dita sostituiscono I'ago dell'agopuntura,
in poco tempo saprai leggere il tuo corpo come una mappa
di punti da premere per assicurarti salute e bellezza.

A SOLI € 6,90

+ 1l prezzo del quotidiano
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